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1.	-	Nuestra	historia	y	experiencia	en	el	negocio		

Composición accionaria concentrada. 99,99% Inversiones Diaz 
Cumsille Spa.

Experiencia en el Negocio	

La plana principal de directores se ha mantenido estable a lo 
largo de la vida de la compañía.

Equipo de ejecutivos con gran experiencia en el sector, socios 
fundadores con más de 30 años en el rubro.

Institución financiera no bancaria con 34 años de experiencia y 
dentro de las mayores compañías de leasing del país. 

Directores
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A /N1  //  Perspectivas Estables.

A /N1  //  Perspectivas Estables.

21	
Sucursales

✓ Osorno	
✓ Vallenar	
✓ Ovalle	
✓ Temuco	
✓ Coyhaique	
✓ Castro	
✓ Los	Andes	
✓ Chillan



La compañía ha logrado un incremento sostenido de su cartera. 
Entre los años  2017 y 2021 tuvo un aumento del 38,6%.

La composición de la cartera por  principales productos se muestra en los siguientes 
gráficos. 

Crecimiento en stock de colocaciones totales (MM$)	

Colocaciones por producto (MM$)	

2.1	-	Evolución	de	nuestros	principales	negocios	

Sumado a lo anterior, el año 2022 creció un 19,06%, respecto 
del año 2021.



En términos de Ingresos, se muestra un crecimiento de un 67,61%  entre los años  2017 y 2021.
La Utilidad después de impuestos entre 2017 y 2021 creció un 141% producto de una 
importante contención en los costos, la mejora en la eficiencia y en la generación de la 
cartera.

2.2	-	Evolución	de	nuestros	principales	negocios	

Ingresos Totales (MM$)	 Utilidad después de Impuestos (MM$) 

 Adicionalmente, el ultimo año hubo un crecimiento del 63,25%. La Utilidad después de impuestos tiene una variación sobre un 43% con respecto a mismo 
periodo anterior.



-30%	Total 20.2%	Total 16.8%	Total

2.3	–	Evolución	de	Clientes		

Evolución clientes por producto	La compañía ha logrado un incremento sostenido un crecimiento 
en cliente a partir del 2017, apalancado principalmente por el 
producto Factoring.

Respecto al 2021 el crecimiento fue de un 17% logrando crecer 
en ambos productos 



Si bien los niveles de inversión en la formación de capital bruto entre 2017 y 2021 en 
promedio fue de 4,68%, la empresa logro crecer en promedio un 19,06%  en el producto 
leasing.

Progreso S.A., busca principalmente una especialización en el financiamiento de 
equipos pesados para la construcción, la industria forestal, la actividad minera y el 
transporte de carga y pasajeros.  
Su estrategia es aumentar la base de clientes y así atomizar el riesgo de la cartera. 

3.1	-	Evolución	del	negocio	Leasing	

Cartera de Leasing (MM$) Clientes y Contratos	

La cartera del leasing creció un 13,22% durante el 2022. 



La cartera de clientes de leasing es atomizada siguiendo nuestra estrategia, los 20 mayores clientes concentran el 19,97%:

3.2	-	Principales	clientes	y	stock	de	colocaciones	
Leasing



El índice de mora en diciembre 2022 alcanza un 1,22%, debido a una gestión de efectiva 
de la cobranza.

Este modelo considera la metodología requerida por la NIIF 9, proyectando pérdidas 
esperadas en base a la información histórica de la cartera. Conforme a esto, el índice de 
riesgo del producto leasing alcanza el 1,73%.

Morosidad de la cartera (Cuotas morosas/Total Cartera) Modelo de provisiones (Cantidad de proviciones/Total Cartera)

3.3	-	Morosidad	y	control	de	riesgo	Leasing



El mercado objetivo para el negocio del factoring son empresas y personas naturales con giro, que pertenecen al sector productivo, comercio y servicios y presentan ventas anuales entre UF 
5.000 y UF 100.000. Sin embargo nuestro modelo de negocio se basa en el Riesgo Deudor.

4.1	-	Evolución	del	negocio	Factoring

El flujo de factoring aumentó en un 297% entre el año 2017 y 2021 y un 59% 
entre el año 2021 y 2022.

Flujos de Factoring (MM$)	 Stock Factoring (MM$)	

El stock de factoring aumentó en un 136,65% entre el año 2017 y 2021 y un 33,81% entre el año 
2021 y 2022.



A continuación se presenta el listado con los 10 mayores deudores del negocio de Factoring:

4.2	-	Principales	deudores	y	numero	de	operaciones	Factoring	



En relación a la morosidad de la cartera Factoring, en Diciembre de 2022 el 
índice de mora alcanzó al 8,33%. 

El producto Factoring cuenta con un modelo de riesgo, construido sobre las mismas 
bases teóricas y metodológicas del leasing, pero utilizando las variables que 
corresponden a este negocio. El índice de provisiones alcanza el 3,46%. 

4.3	-	Morosidad	y	control	de	riesgo	Factoring

Morosidad (Cuotas morosas/Total Cartera) Modelo de provisiones (Cantidad de proviciones/Total Cartera)



Puntos importantes a considerar; 

1. La compañía cuenta con un Comité de Auditoría el cual se encuentra integrado por 4 directores no accionistas de la Sociedad, un 
gerente contralor y su equipo, los cuales son independientes de la admiración. 

2. El comité se reúne mensualmente y su principal rol es supervisar la función de auditorias internas e informarse sobre el estado 
del control interno.  

3. Si existen hallazgos y/o riesgos informados, define las directrices estratégicas anuales en conjunto con la Gerencia de 
Contraloría. 

4.4	–	Estrategia	de	Mitigación	Riesgo	Operacional

Gobierno Corporativo y Auditoria Interna 

Criterios para minimizar riesgos operacionales   

1. Actualmente no utilizamos cheques como alternativa de financiamiento. 

2. Contamos con una cobranza interna, lo que nos permite hacerle un seguimiento mas cercano a nuestros clientes,   



La compañía considera que la Seguridad de la Información es un componente fundamental y estratégico. En 
consecuencia, existe un compromiso con promover una cultura de seguridad y protección de la información para 
garantizar una correcta entrega de los servicios a sus clientes. 

El objetivo principal es establecer directrices generales para la protección de la información utilizada en los procesos. 
Dichas directrices serán evaluadas y revisadas periódicamente, con el propósito de mantenerlas debidamente 
actualizadas.  

Las principales actividades enfocadas en seguridad son; 

1. Inversión en sistemas tecnológicos que nos permiten mejorar nuestros controles operacionales 

2. Incorporación de sistemas y protocolos de seguridad, los cuales son auditados por empresas externas 

3. Capacitaciones constantes a todos los colaboradores de la empresa 

4. Implementación de actividades que nos permitan mantener la continuidad del negocios BCP 

4.5	–	Estrategia	de	Mitigación	Riesgo	Operacional

Política General de Seguridad



El Estado de Resultados del año 2022  muestra una utilidad acumulada de M$4.504.924 que 
es un 43% superior a la utilidad del año 2021.

5.1	-	Información	Financiera	



5.2	–	Formas	de	Financiamiento

Deuda Total Bancos Diciembre 2022

Aunque en Diciembre vencieron todas las series que teníamos 
colocadas, en el 2022 logramos mantener un promedio de 
$MM 3.000 colocados.    



5.3	-	Indicadores	Financieros



5.4		-	Resumen	2022

Durante el año 2022 se lograron ingresos acumulados por 23.601 MM, 
aumentando en un  63,25% respecto al 2021. 	

Esto nos permitió un crecimiento en utilidades de un 43% respecto al año 
2021, llegando a 4.505 MM y un ROE anualizado de 21,4%.    

El crecimiento lo hemos logrado de manera atomizada, llegando a un 
aumento de un 22% respecto al mismo periodo del año 2021 con 1,833 
clientes. 	

Este aumento nos permitió crecer en un 19% de colocaciones respecto al 
año 2021, alcanzando los CLP 77.816 MM. 

Resumen Diciembre  2022	 Plan de trabajo enfocado en mejora de procesos 	

Potenciar nuestra Gerencia de Tecnología, implementando proyectos y 
mejora de procesos, lo que nos permite entregar un mejor servicio a 
nuestros clientes.  

Adopción de metodologías OKR y CFR nos permite enfocar a toda la 
compañía bajo el mismo objetivo y mejorar la gestión. 

El conocimiento de nuestros clientes a través de 34 años de experiencia 
y la aplicación de nuestros protocolos de cobranza interna,  nos permite 
una vinculación sólida con nuestros clientes.	

Desarrollo de plan estratégico en Tecnología  	

Progreso incorporó dentro de su plan estratégico potenciar la gerencia 
de tecnología. Hoy contamos con un equipo interno que nos permite 
avanzar de manera rápida en los proyectos estratégicos para darle un 
mejor servicio a nuestros clientes. 

 Nuestra metodología OKR nos permite alinear a los equipos y enfocarnos en 
resultados de manera rápida y los CFR nos permite medir a los equipos de 
acuerdo a sus logros obtenidos. 

Dado los buenos resultados experimentados durante el último periodo, el 
aumento de cartera y sus riesgos atomizados en sectores defensivos, nos  
permitió lograr este año un aumento de nuestras clasificación de solvencia 
desde A- a A y la clasificación de efectos de comercio desde N1/A- a N1/A.     

Implementación de trabajo hibrido nos permite flexibilidad, seguridad y 
mejor clima dentro de nuestros equipos de trabajo.  
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